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Determinación de precios en el mercado
 ¿Cómo influyen los precios en la Oferta y la Demanda?
El precio actúa como la señal informativa más importante en la economía:
· En la Demanda (Los compradores): Existe una relación inversa. Si el precio sube, la cantidad demandada suele bajar, porque el producto se vuelve más caro en relación con el ingreso del consumidor.
· En la Oferta (Los productores): Existe una relación directa. Si el precio sube, los productores se ven motivados a ofrecer más cantidad del producto para maximizar sus ganancias.
· El Punto de Equilibrio: Es el escenario ideal donde el precio permite que todo lo que los productores desean vender sea igual a lo que los consumidores desean comprar.
·  ¿Quién determina el precio?
En un mercado ideal, no es una sola persona, sino la interacción invisible entre compradores y vendedores. Sin embargo, existen tres grandes fuerzas:
· El Mercado (Ley de Oferta y Demanda): Es el precio natural. Si hay mucha escasez (poca oferta) y mucha gente queriendo comprar (alta demanda), el precio sube automáticamente.
· La Competencia: En mercados con muchos vendedores (competencia perfecta), la empresa es "precio-aceptante"; debe ajustarse al precio del mercado para sobrevivir. En mercados exclusivos (monopolios), la empresa puede ser "precio-decisora".
· El Estado: A través de regulaciones, controles de precios, impuestos o subsidios, el Estado puede intervenir para proteger al consumidor o incentivar la producción.
·  Fórmulas para determinar el Precio
A. Método de Costo más Margen (Markup):
Es la más utilizada por su simplicidad.
Precio = Costo Unitario + Margen de Utilidad$$

                   40 $             + 30% de utilidad = 

El 30 % de 40 = 12 en cuanto venderías tu producto o servicio en 52%
Esta es una forma sencilla de determinar, pero hay variables que debes tomar en cuenta la oferta y la demanda y el precio que el consumidor está dispuesto a pagar todo esto forma parte de la economía de mercado 
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